








Messe Stuttgart
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Herausforderung

Der Bau des neuen Messegeldndes
gehdrt zu den groBten Bauprojek-
ten, die in Deutschland in den letz-
ten Jahren abgeschlossen wurden.
Dementsprechend hoch ist das In-
vestitionsvolumen — und entspre-
chend verstandlich der Wunsch der
Projektgesellschaft, die Kosten fir
das Verkehrsleitsystem aus den Ein-
nahmen heraus zu finanzieren.
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Neue Messe Stuttgart

Reibungsloser Verkehrs-
fluss wirtschaftlich

finanziert

Die Messe Stuttgart ist die Drehscheibe fiir die exportorientierte Wirtschaft
Baden-Wiirttembergs. Mehr als 50 Veranstaltungen pro Jahr locken tiber
eine Million Besucher an, die Giberwiegend mit dem Auto anreisen und in
den Parkhausern der Messe parken. Die deshalb erforderliche, leistungs-
fahige Verkehrsmanagement-Zentrale von der Siemens-Division Mobility
wurde von Siemens Financial Services finanziert.

Losung

Zur Erreichbarkeit und zur bestmog-
lichen Ausnutzung der Parkpldtze an
der Messe Stuttgart tragt eine Ver-
kehrsmanagement-Zentrale von
Siemens bei. Sie wurde im Zuge des
Neubaus konzipiert und teilweise
lange von der Er6ffnung installiert. Zu
ihren Bestandteilen gehdren ein dyna-
misches Parkleitsystem, Verkehrsrech-
ner, Signalanlagen sowie die statische
Wegweisung.

Ermoglicht wurde die Realisierung
dieses Teilprojektes durch die bud-
getschonende Mietkauf-Finanzierung
von Financial Services. Sie sah Raten-
zahlungen erst ab dem Zeitpunkt vor,
an dem Einnahmen flossen. Die Pro-
jektgesellschaft Neue Messe GmbH

& Co. KG konnte somit die Systeme
vom Einbau bis zur (Teil-)Er6ffnung
der Messe im Sommer 2007 kostenfrei
nutzen. Erst anschlieBend wurden Ra-
ten in normaler, bis zum Vertragsende
gleichbleibender Hohe fallig.

Vorteile auf einen Blick
- Budgetschonender Zahlungsbeginn

- ,Pay-as-you-use”-Prinzip — Zahlung
erst bei Nutzung

- Die optimale Abstimmung zwischen
den Siemens-Sektoren leistete einen
entscheidenden Beitrag zum erfolg-
reichen Projektablauf



Equimentfinanzierung mit Mietkauf
und Leasing

Equipmentfinanzierungen wie Leasing und Mietkauf
liegen im Trend — immer mehr Unternehmen finanzieren
ihre Ausriistungsinvestitionen lber diese Finanzierungs-
formen, die in vielen Bereichen dem klassischen Banken-
kredit den Rang abgelaufen haben. Speziell Unternehmen,
die sich einem intensiven Wettbewerb ausgesetzt sehen
und flexibel reagieren wollen, profitieren von den Vortei-
len, die eine Finanzierung mit Siemens Financial Services
bietet: keine Belastung der Kreditlinie bei der Hausbank,
stattdessen plan- und kalkulierbare Raten und innovative,
kundenorientierte Vertragsgestaltungen.

.Dank Siemens Financial Services bekam die Neue Messe eine
Finanzierung, die nicht nur den Anforderungen gerecht wird, die
durch ihre Nahe zur 6ffentlichen Hand entstehen. Sie ermdglichte
es vor allem, die unterschiedlichen Vorstellungen beziiglich der
Zahlungsmodalitdten und -termine unter einen Hut zu bringen.”

Thorsten Miiller, Leiter Vertrieb Mobility Division,
Siemens AG, Siemens Deutschland - Stidwest/Mitte
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Herausforderung

Der Chaoyang-Bezirk gehort zu den
wirtschaftlich fortschrittlichsten Be-
zirken der chinesischen Hauptstadt
und setzt sich bereits seit meh-
reren Jahren sehr stark fiir Ener-
gieeinsparungen und die Minde-
rung von Emissionen ein, um das
im 11. Finfjahresplan festgelegte
Ziel einer Senkung des Energiever-
brauchs um 20 Prozent zu errei-
chen. Die im Jahr 2009 vereinbarte
strategische Partnerschaft zwischen
Siemens und der Regierung des
Chaoyang-Bezirks markiert eine
wegweisende Gemeinschaftsini-
tiative zur Férderung einer kohlen-
stoffarmen stadtischen Wirtschaft
zwischen der lokalen Bezirksregie-
rung und einem internationalen
Unternehmen.
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Chaoyang-Bezirk, Peking

,Grunes Vorzeigemodell“
fur Energieeinsparungen

Chaoyang ist der gréoBte und am dichtesten besiedelte Stadtbezirk der chi-
nesischen Hauptstadt Peking. Im Rahmen einer strategischen Partnerschaft
mit der Bezirksregierung fordert Siemens Lésungen zur Senkung des Ener-
gieverbrauchs und der Emissionen von staatlichen Gebauden und weite-
ren relevanten Sektoren im Chaoyang-Bezirk. Mit einer Leasinglésung und
garantierten Energieeinsparungen hilft Siemens der Bezirksregierung, die
Energie- und operative Effizienz zu verbessern, ohne hohe Erstinvestitionen

tatigen zu miissen.

Losung

Im Rahmen der Kooperationsvereinba-
rung stellt Siemens Energiespartech-
nologien und Ingenieurleistungen be-
reit, um die Verwaltungsgebdude im
Chaoyang-Bezirk zu sanieren und zu
modernisieren.

Die Bezirksregierung erhdlt eine Equip-
ment-Leasing-Losung von Financial Ser-
vices, die es dem Kunden erlaubt, die
Projektkosten vollstandig aus den durch
die Senkung des Energieverbrauchs und
die erhohte operative Effizienz erzielten
Einsparungen zu finanzieren. Anders
ausgedrtickt: Die Kosten der Leasing-
|6sung sind niedriger als die eingespar-
ten Energiekosten. Dadurch finanziert
sich die Investition nicht nur selbst, son-
dern ermdglicht auch noch zuséatzliche
Kosteneinsparungen. Mit jahrlichen
Einsparungen in Hohe von 12 Prozent
dient dieses erste von Siemens Building
Technologies durchgefiihrte Projekt als
.griines Vorzeigemodell” flir Energie-
einsparungen in Infrastruktur und Ge-
bauden in China. Die Sanierung der Ver-
waltungsgebdude und die einzigartige
Kombination einer Leasinglésung mit
einem Energy Performance Contract
(EPC) von Siemens sind ein Novum in
China.

Vorteile auf einen Blick

- Die Leasingkosten sind niedriger
als die Energiekosteneinsparungen,
so dass die Investition sich selbst
finanziert und zusatzliche Kosten-
einsparungen ermdglicht

- Die strategische Partnerschaft stellt
eine wegweisende Gemeinschafts-
initiative zur Umsetzung einer koh-
lenstoffarmen Wirtschaft durch die
lokale Bezirksregierung und ein
multinationales Unternehmen dar

- Dieses erste im Rahmen der Partner-
schaft durchgefiihrte Projekt wird als
Lgrines Vorzeigemodell” fiir Energie-
einsparungen in Infrastruktur und
Gebduden in China dienen

- Schatzungen von Siemens zufolge
wird das Projekt die typischen CO»-
Emissionen Uber die Vertragslaufzeit
um rund 467 Tonnen pro Jahr senken
und den jahrlichen Stromverbrauch
um etwa 1,5 Millionen Kilowatt-
stunden reduzieren
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Energiespar-Contracting -
Investieren mit Erfolgsgarantie

Energiespar-Contracting bietet Kunden eine sehr attrak-
tive Moglichkeit, Modernisierungen durchzufihren, die
okologisch und wirtschaftlich sinnvoll sind, ohne unter-
nehmenseigenes Kapital zu binden. Siemens ebnet den
Weg fiir Investitionen in energieeffiziente Lésungen, die
sich Uber garantierte Einsparungen im Energieverbrauch
und den Betriebskosten tber die Vertragslaufzeit selbst
finanzieren. Sollten die Einsparungen liber dem garantier-

ten Betrag liegen, kann der Uberschuss vereinbarungsge-
maB umgelegt werden. Dabei wird kein Kapital gebunden
und die Liquiditdt bleibt gewahrt.
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,Die Kooperation mit Siemens wird der Regierung des Chaoyang-
Bezirks helfen, das am besten auf die lokalen Verhaltnisse abge-
stimmte Modell zur Realisierung von Energieeinsparungen und
Emissionssenkungen zu finden. .... Wir mdchten Siemens in die
gemeinsamen Anstrengungen zur Umsetzung einer kohlenstoff-
armen Wirtschaft einbinden.”

Chen Chang, Parteisekretdr des Chaoyang-Distriktes




Herausforderung

Die IBK-Fibertec GmbH, ein Spezia-
list fiir Faserverbundwerkstoffe aus
dem westfalischen Bliren, wiinschte
eine grundlegende Aufarbeitung
ihrer Wickelmaschine, da eine Neu-
anschaffung die Liquiditat zu sehr
belastet hatte. Siemens Financial
Services musste in enger Abstim-
mung mit Siemens Industry eine in-
dividuelle Finanzierungslésung fir
den Retrofit konzipieren.
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IBK-Fibertec

Gunstig modernisieren

mit Retrofit

Liquiditat ist fir mittelstandische Unternehmen mehr denn je ein Thema.
Die IBK-Fibertec GmbH hat die Zeichen der Zeit erkannt und eine Wickel-
maschine von Siemens technologisch auf den neuesten Stand bringen
lassen, ohne ihre Liquiditat zu belasten. Eine Retrofit-Finanzierung lieferte

den Schliissel.

Losung

Der Sektor Industry Gbernahm die
Modernisierung der Maschine, Finan-
cial Services finanzierte das Projekt per
Sale-and-Mietkauf-Back.

Diese Finanzierungsform bietet die
Vorteile des klassischen Mietkaufs und
ldsst sich auf alle Investitionsgiter an-
wenden. Im aktuellen Fall wurde die
vorhandene zu modernisierende Ma-
schine durch Spezialisten von Financial
Services bewertet, gekauft und
anschlieBend zurlickvermietet. Durch
das profunde Produkt-Know-how von
Siemens Industry konnte die in die
Wickelmaschine eingebaute Siemens-
Steuerung anforderungsspezifisch pro-
grammiert werden. Die Finanzierung
belastete dabei — wie vom Kunden
gefordert — die Kreditlinie nicht. Die
Hausbank sah sich auBerstande, fiir
die komplexe Aufgabenstellung eine
vergleichbare Losung zu prdsentieren.

Vorteile auf einen Blick

- Nutzung aktueller Technologie
ohne hohe Investitionen in neues
Equipment

- Effizientere Produktion bei plan-
und kalkulierbaren Kosten

+ Modernisierung der Maschinen plus
passende Finanzierung aus einer
Hand



Retrofit-Finanzierung

Modernes Equipment nutzen, die Produktivitdt steigern
und gleichzeitig die Liquiditat und Bilanz optimieren —
was wie ein Wunschtraum klingt, funktioniert mit Retrofit-
Finanzierungen von Siemens. Bei einer Retrofit-Finanzie-
rung profitiert der Unternehmer von durch Siemens
modernisierten Maschinen und Anlagen — ohne einmalig
hohe Kosten. Financial Services kauft vorhandenes
Equipment und stellt es nach der Modernisierung durch
Siemens Industry fir glinstige monatliche Raten wieder
zur Verfligung. Dieses budgetkonforme Modell mit plan-
und kalkulierbaren Raten sorgt fiir eine Steigerung der
Wettbewerbsfahigkeit, der unternehmerische Spielraum
bleibt erhalten.
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,Die spezielle Ausrichtung der Wickelmaschine auf unsere
Bedirfnisse ware durch ein Standardprodukt nicht moglich

gewesen, auch die Vorteile der Finanzierung liegen auf der Hand.”

Bernd Burgwedel, geschaftsfiihrender Gesellschafter,
IBK-Fibertec GmbH
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Alle Beispiele in dieser Broschiire beschreiben letztlich
eines: effiziente Finanzkonzepte, die die Grundlage fir in-
dividuell passende Finanzldsungen bilden. Losungen, die
wir gemeinsam mit unseren Kunden entwickelt haben —
flir deren Erfolg.

Und vielleicht schon bald fiir Thren Erfolg: Profitieren auch
Sie von der Flexibilitdt unseres Finanzierungsportfolios und
unserer Kompetenz in der Entwicklung kundenspezifischer
Lésungen, die Investitionen in neueste Technologien und
nachhaltige Infrastruktur ermdoglichen.

Testen Sie uns einfach bei lhrem nachsten Investitions-
oder Finanzierungsprojekt. Uberzeugen Sie sich davon,
wie Finanzlésungen von Siemens Financial Services auch
bei Ihrem Unternehmen zu erhdhter Wettbewerbsfahigkeit
und zum weiteren Geschédftserfolg beitragen kdnnen.

Siemens Financial Services GmbH

Telefon: +49 89 636-30049
Fax: +49 89 636-30047
E-Mail: marketing.sfs@siemens.com

Internet: www.siemens.com/finance
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